
© Endesa Energía, S.A. 2009 1



© Endesa Energía, S.A. 2009 2

1. Quiénes somos

2. Oferta de portae.com

Publicación

Difusión

Gestión

3. Por qué portae.com

4. Algunos clientes

5. Nuestra propuesta

Índice



© Endesa Energía, S.A. 2009 3

Portae.com es el portal inmobiliario de Endesa

1.Quiénes Somos Estrategia

“Ser el portal especializado de referencia en el ámbito
de la vivienda y del hogar”

“Orientación al profesional de Segunda Mano”

Vertical inmobiliario (optimizando las posibilidades de Internet)
Recoge las necesidades de usuarios y profesionales, 

amplio catálogo de P&S ofrecidos
Excelencia en el servicio y atención personalizada
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1.Quiénes Somos Resultados

Media de páginas vistas 2008: 8.730.000

Media navegadores únicos 2008: 485.000
Navegadores únicos: 549.106

Páginas vistas: 9.346.340

Visitas: 722.814

Fuente: Nielsen Online Site Census

Datos Noviembre 2008
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Menú de búsqueda

Buscar compra o alquiler

2. Oferta de portae.com Publicación (1/6)

Búsqueda por provincia
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Mapa de zona y listado de localidades

Visualización de información 
en mapa de zona 

y ‘zoom’ en 
listado de localidades

Publicación (2/6)2. Oferta de portae.com
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Resultados de búsqueda de segunda mano

2. Oferta de portae.com Publicación (3/6)

Link a la 
vivienda



© Endesa Energía, S.A. 2009 9

Ficha de detalle

Hasta 20 
fotografías

Publicación (4/6)2. Oferta de portae.com

Formulario para 
contactar

Logotipo del
profesional
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Ampliación de fotografías y localización en mapa

Localización
en el Mapa

Publicación (5/6)2. Oferta de portae.com

Ampliación
de todas

las
fotografías
insertadas
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Posibilidad de contactar con la agencia
Publicación (6/6)2. Oferta de portae.com

Ficha 
de contacto
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2. Oferta de portae.com Difusión Publicitaria (1/3)

Portada Segmentada

Aparece cuando el 
usuario haya
realizado su última 
búsqueda en la
provincia/comarca/
población
seleccionada

Lleva un enlace al 
detalle de la
vivienda

Multiplica por 6 el 
número de
impactos esperados
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2. Oferta de portae.com Difusión Publicitaria (2/3)

Especialista Local

Aparece destacado el logotipo
de su agencia en la
búsqueda por provincia, comarca
o población

A través del logotipo del 
profesional se accede al listado
de las viviendas publicadas

Aumenta el número de
impactos y fomenta la imagen
de marca

Especialista
local

Botón: 
300* 250
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2. Oferta de portae.com Difusión Publicitaria (3/3)

Newsletter, Boletín msn y Boletín Hispavista

Tablón de promoción en 
la newsletter de Portae, en 

el boletín inmobiliario mensual
de MSN y en el boletín de 

Hispavista.
Tablón con 1 promoción destacada

y 6 promociones anunciadas,
que llevan un enlace al detalle

de la promoción en Portae

Newsletter enviado a más
de 100.000 usuarios 

(datos Noviembre 2007)

Boletín MSN enviado a más
de 138.000 usuarios

(datos Noviembre 2007)

Boletín de Hispavista enviado
a más de 10.000 usuarios

(datos Noviembre 2007)

Promoción
destacada

Promociones
anunciadas
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Servicios de Gestión (1/3)2. Oferta de portae.com

Segunda Mano
Herramienta de autogestión de 
viviendas

Estadísticas 
generales
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Servicios de Gestión (2/3)2. Oferta de portae.com

Segunda Mano
Visualización de estadísticas

Estadísticas por
código de
vivienda
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Servicios de Gestión (3/3)2. Oferta de portae.com

Segunda Mano
Visualización de estadísticas
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1. Nivel de Impacto

Gestor  telefónico carga, actualización
Calidad de la atención al cliente
Oficina virtual para gestión viviendas 

5. Facilitar la gestión 2. Clientes cualificados

4. Mayor conocimiento demanda 3. Ahorro coste por impacto

Calidad contenidos publicados:
20 imágenes, mapa,…

Difusión segmentada
Acciones de marketing directo y 

campañas: Boletín msn y Google
Herramienta con estadísticas 

detalladas

Mayor crecimiento usuarios únicos
Red de alianzas

RENTABILIDAD

3. Por qué portae.com

€
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4. Algunos Clientes
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5. Nuestra propuesta 
¿Qué Recibes?

• Cobertura e impacto

• Canal eficiente venta

• Clientes cualificados

• Gestión más sencilla a          
través de aplicación on line

• Conocimiento base
clientes

300.-€50%600.-€300 viviendasPaquete AVANZADO

125.-€50%250.-€100 viviendasPaquete INTERMEDIO

75.-€50%150.-€50 viviendasPaquete BASICO

45.-€50%90.-€20 viviendasPaquete MINI

CONTRATACIÓN MENSUALDESCUENTOSTARIFA ORIGINALNº VIVIENDASPAQUETES DE VIVIENDAS

Publicación por paquetes según Nº de Viviendas
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